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	目 的
	１販売促進
	２商品説明
	３調査情報収集
	４新規開拓
	５配     送
	状 態
	１訪問
	２来信

	
	６苦情処理
	７労務提供
	８集     金
	９ローラー調査
	10そ の 他
	
	３来客
	４電話

	No.
	代理店名
	得意先

ランク
	状態
	目的
	情  報
	新商品開発に関するヒント、製品の新用途、ユーザーの要望、ライバルメーカーの動向、販売見込、その他特に必要と思われるもの等を指す。
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	所属長の進言・助言

	

	
フィードバッグの要・不要


※得意先ランク基準  S＝月商30百万円以上  A＝月商8百万円～30百万円まで  B＝月商1百万円～8百万円まで  C＝月商1百万円以下

